
Курс «Дебаты» 
II ступень ораторского искусства 

 

Дебаты - это публичное единоборство двух участников, каждый из которых стремится 

показать своё ораторское преимущество над партнером. Это преимущество 

достигается за счет личного ораторского мастерства, которое становится очевидным 

благодаря эффективному использованию различных ораторских приемов 

независимо от того, сознательно или бессознательно эти приемы были применены. 

Другими словами, дебаты – это поле битвы, где сталкиваются цели, интересы, мотивы, 

потребности и амбиции. 

Курс «Дебаты» позволяет вырабатывать самостоятельные оценки, 

мировоззренческую позицию и поведенческие установки; способствует 

формированию навыков системного анализа, культуры спора, терпимости, 

признанию множественности подходов к решению проблемы; формированию 

собственной позиции, искусства аргументации, иными словами, тех качеств, 

которые так необходимы каждому человеку в условиях современного общества. 

Аудитория: Курс ориентирован на студентов, менеджеров, управляющих 

компаниями, а также широкого круга слушателей, интересующихся вопросами 

общения людей в деловой жизни. 

Цель курса: 

Овладение участниками инструментов эффективного убеждения, аргументации, и 

расширения своего управленческого репертуара и знаний в области ораторского 

искусства и мотивации. 

Задачи: 

1. Научиться вырабатывать самостоятельные оценки и поведенческие установки. 

2. Сформировать навыки системного анализа, культуры спора, терпимости, 

признанию множественности подходов к решению проблемы. 

3. Овладеть приемами аргументации и убеждения. 



 

СОДЕРЖАНИЕ: 

 

1 блок: Основы убеждения. 

 Главные установки убеждения. 

 Поведенческая гибкость, навыки выстраивания доверия. 

 Внутренняя харизма, лидерство. 

2 блок: Общие представления о споре и доказательстве.  

 Основные приемы ведения спора и подбора аргументов. 

 Использование техники вопросов в процессе спора и искусство ответа. 

 Конфликтная сторона спора. 

 Практические игры «Дебаты» 

3 блок: Метаязык или как читать между строк. 

• Слова и эмоциональная нагрузка ударения. 

• Манипуляторы и установки в общении. 

4 блок: Язык телодвижения в процессе спора. 

• Анализ поведения людей в процессе спора. 

• Основные кластеры жестов, позволяющих понимать язык телодвижения. 

 

Формы работы: Мини-лекции, групповые дискуссии, работа в малых группах. 

 

Стоимость всего  курса – 15000 руб.  

Стоимость 1 месяца – 5000 руб.  

 


